DIT IS WAAROM IEDEREEN
BIJ PRIJZEN DENKT

. DAT € 2,99 BETER

IS DAN € 3,00

DE ECHTE REDEN IS
HEEL ANDERS...



JE STAAT OP HET PUNT

e DE DAGDEAL TE KOPEN VIA
KOOPJEDEAL

e EEN BANK TE KOPEN BIJ
LEENBAKKER

e KLEDING TE SHOPPEN VAN
TOMMY HILFIGER

DAT MOET JE DIT ZEKER WETEN

-—

Azl l
VAN DEN BERG



DE PRIJS IS ECHT FANTASTISCH...

HET IS EEN VAN / VOOR
AANBIEDING MET EEN KORTING
WAAR JE U TEGEN ZEGT

ZOALS DEZE

VAN
199,99
VOOR

99,99

-_—

VAN DEN BERG



IN JOUW HOOFD KOMEN
MAAR 3 WOORDEN OP:

HEBBEN, HEBBEN, HEBBEN

ALLEEN 1 DING KLOPT ER NIET...

KOOP

>y

VAN DEN BERG



HET ZIJN HELEMAAL
GEEN GOEDE DEALS

DEZE 3 BEDRIJVEN GEBRUIKTEN
NEPKORTINGEN OP HUN WEBSITES

OM JOU TE LATEN DENKEN DAT HET
EEN GOEDE DEAL IS

. oy

VAN DEN BERG



DAT IS MISLEIDING

DAAROM KREGEN DEZE BEDRIJVEN
STUK VOOR STUK BOETES
TOT 1653.000 EURO
VAN DE ACM

WANT DIT SOORT
PRIJSTRUCJES MOGEN NIET
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Azl l
VAN DEN BERG



WAARSCHIIJNLIJK DENK JE NU..

IK WEET DAT ZE HET DOEN OM MIJ
TE LATEN KOPEN, ZO WERKEN
AANBIEDINGEN NOU EENMAAL.

MAAR ER ZIT TOCH IETS
INTERESSANTS ACHTER WAT
VOOR JOU BELANGRIIJK IS

-_—

Azl l
VAN DEN BERG



KORTINGEN EN PRIJZEN
HEBBEN EEN MAGISCHE WERKING
DAT ZE JE OVERTUIGEN ZELFS
ALS JE JE ER BEWUST VAN BENT

DIT IS HOE HET KOMT

VAN DEN BERG



ER ZIT EEN HELE WERELD AAN
PSYCHOLOGIE ACHTER

WANT PRIJS IS
VEEL MEER
DAN EEN GETAL

(taztas

P
VAN DEN BERG



"IN 2 ARTIKELEN IN HET ALGEMEEN
DAGBLAD EN EINDHOVENS DAGBLAD

PREMIUM L <

18 ZATERDAG 28 JUNI 2024

’ ‘ z Kortingop nepprijs mag niet, r maar op adviesprijs wei

3,  HOGE ‘
“{ KORTING?

TRAPER
Zo houden webshops ons voor de NIET IN!

gek: ‘2,99 klinkt voor ons brein

veel goedkoper dan 3 euro’ Het volle pond betalen voor een nieuwe
bank of spijkerbroek? Echt niet, we slaan |
Wolt - onze slag alleen als iets in de aanbieding |

is. Maar veel webshops schermen met
kortingen op nepprijzen. Dat mag niet.

|- o) | = L SANNE WOLTERS

Het volle pond betalen voor een nieuw matras,
bed of kleding? We kopen veel liever iets dat in
de aanbieding is. Maar lang niet alle acties op
webshops lijken te kloppen. Bekende webshops
prijzen producten af met flinke kortingen op

LEGDE IK DE PSYCHOLOGIE
VAN PRIJZEN UIT
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VAN DEN BERG



HOE KIJKT JOUW BREIN
EIGENLIJK NAAR EEN PRIJS?

DOE EVEN MEE OM TE CHECKEN
OF JOUW BREIN
IN DEZE VAL TRAPT
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Azl l
VAN DEN BERG



WELKE PRIJS VERKOOPT BETER?

A

€ 3,00

B

€ 2,99

(i:;g e

VAN DEN BERG



JIJ HAD VAST OOK

B

€ 2,99

WEET JE OOK WAAROM?
WANT DAT IS VEEL
BELANGRIJKER DAN JE
ANTWOORD



NATUURLIJK

ZIT ER PRECIES 1 CENT
VERSCHIL TUSSEN

€ 3,00 € 2,99

ALLEEN...DAT IS NIET DE REDEN
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Azl l
VAN DEN BERG



IEDEREEN DENKT
DAT DIT DE REDEN IS

€ 2,99

MAAR DAT IS HET IN
DIT GEVAL OOK NIET

VAN DEN BERG



DIT IS DE ECHTE REDEN

€ 2,99

DAT ZIT ZO

>y

VAN DEN BERG



LEFT-DIGIT EFFECT:

WE GEVEN VOORAL AANDACHT
AAN HET LINKERCIJFER VAN EEN
PRIJS BIJ EEN PRIJSVERGELIJK.

HET VORMT NAMELIJK HET
ANKERPUNT OM DE WAARDE
ERVAN TE BEPALEN.

BRON: THOMAS EN MORWITZ (2005)
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Azl l
VAN DEN BERG



MAAR WAT NOU ALS DE LINKER-
CIJFERS GELIJK ZIJN?

HOE MAAK JE T CENT VERSCHIL
DAN EXTRA AANTREKKELIJK?

€ 3,80

€ 3,79
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Azl l
VAN DEN BERG



DAN WORDT HET
AL EEN STUK LASTIGER
EN SLAAN DE MEESTE MENSEN
DICHT

TOCH KAN HET HEEL SIMPEL
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Azl l
VAN DEN BERG



JE BREIN HEEFT EEN UNIVERSELE
CONCEPTUALISERING VAN
GROOTTE

WIL JE EEN PRIJS LAGER LATEN
LIJKEN, ZET DAN DIT CONCEPT
IN WERKING

ZO DOE JE HET...

(taztas

P
VAN DEN BERG



JE ZET DE CIJFERS ACHTER DE

KOMMA GEWOON IN EEN
KLEINER FONT

€ 3,80

€ 3,79
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VAN DEN BERG
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VAN DEN BERG



